Deutsche Telekom
Ergebnisse Q2/2026



Disclaimer

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, welche die gegenwartigen Ansichten des Managements der Deutschen Telekom hinsichtlich zukinftiger Ereignisse
widerspiegeln.

Diese zukunftsbezogenen Aussagen beinhalten Aussagen zu der erwarteten Entwicklung von Umsatzen, Ertragen, Betriebsergebnis, Abschreibungen, Cashflow und
personalbezogenen Maltnahmen. Daher sollte ihnen nicht zu viel Gewicht beigemessen werden. Zukunftsbezogene Aussagen unterliegen Risiken und Unsicherheitsfaktoren,
von denen die meisten schwierig einzuschatzen sind und die generell auBerhalb der Kontrolle der Deutschen Telekom liegen. Zu den Faktoren, die unsere Fahigkeit zur
Umsetzung unserer Ziele beeintrachtigen konnten, gehoren auch der Fortschritt, den wirim Rahmen unserer personalbezogenen RestrukturierungsmalRnahmen und anderer
MalRnahmen zur Kostenreduzierung erzielen, sowie die Auswirkungen anderer bedeutender strategischer, personeller und geschaftlicher Initiativen, so z. B. der Erwerb und die
VerauRerung von Gesellschaften und Unternehmenszusammenschlisse und unsere Initiativen zur Netzmodernisierung und zum Netzausbau. Weitere mogliche Faktoren,
welche die Kosten- und Erlosentwicklung wesentlich beeintrachtigen konnen, sind ein Wettbewerb, der scharfer ist als erwartet, Veranderungen bei den Technologien,
Rechtsstreitigkeiten und regulatorische Entwicklungen. Des Weiteren kdnnen ein konjunktureller Abschwung in unseren Markten sowie Veranderungen bei den Zinssatzen und
Wechselkursen ebenfalls einen Einfluss auf unsere Geschaftsentwicklung und die Verfigbarkeit von Kapital zu vorteilhaften Bedingungen haben. Veranderungen unserer
Erwartungen hinsichtlich kiinftiger Cashflows kdnnen Wertminderungen fir zu urspringlichen Anschaffungskosten bewerteten Vermogenswerten zur Folge haben, was
unsere Ergebnisse auf Konzern- und operativer Segmentebene wesentlich beeinflussen kdnnte.

Sollten diese oder andere Risiken und Unsicherheitsfaktoren eintreten, oder sollten sich die den Aussagen zu Grunde liegenden Annahmen als unrichtig herausstellen, so
kdnnten unsere tatsachlichen Ergebnisse wesentlich von denjenigen abweichen, die in zukunftsbezogenen Aussagen ausgedriickt oder impliziert werden. Wir konnen nicht
garantieren, dass unsere Schatzungen oder Erwartungen tatsachlich erreicht werden. Wir lehnen — unbeschadet bestehender kapitalmarktrechtlicher Verpflichtungen — jede
Verantwortung fur eine Aktualisierung der zukunftsbezogenen Aussagen durch Berlicksichtigung neuer Informationen oder zukinftiger Ereignisse oder anderer Dinge ab.

Zusatzlich zu den nach IFRS erstellten Kennzahlen legt die Deutsche Telekom auch andere Kennzahlen vor, u. a. Service-Umsatz, EBITDA, EBITDA-Marge, bereinigtes EBITDA,
bereinigtes EBITDA AL, bereinigte EBITDA-Marge, Core EBITDA, bereinigtes EBIT, bereinigter Konzernliberschuss, Free Cashflow, Free Cashflow AL sowie Brutto-
Finanzverbindlichkeiten, Netto-Finanzverbindlichkeiten AL und Netto-Finanzverbindlichkeiten, die nicht Bestandteil der Rechnungslegungsvorschriften sind. Sie sind als
Erganzung, jedoch nicht als Ersatz fiir die nach IFRS erstellten Angaben zu sehen. Diese Kennzahlen, die nicht Bestandteil der Rechnungslegungsvorschriften sind, unterliegen
weder den IFRS noch anderen allgemein geltenden Rechnungslegungsvorschriften. Andere Unternehmen legen diesen Begriffen unter Umstanden andere Definitionen zu
Grunde.



Ergebnisse H1/2026
Konzern



H1/2026
Starkes Wachstum fortgesetzt — auf Kurs hinsichtlich der CMD-Ziele

H1/2026 Highlights

- Marktfiihrendes Finanzwachstum: Service-Umsatze in H1 organisch +3,9%,
ber. EBITDA AL +7,4%, Free Cashflow AL +1,8% und ber. Ergebnis je Aktie +10,3%?

- DT ohne USA: Service-Umsatze organisch +2,2%, ber. EBITDA AL +2,9%
- Starke Dynamik in Netzen, Kl und digitaler Souveranitat
- FIFA-WM voller Erfolg fur Reichweite von MagentaTV

- Guidance 2026 fiir Konzern angehoben — spiegelt hohere FCF-Prognose von
T-Mobile US wider

- Aktienrtckkauf DT 2026: 1 Mrd. € von bis zu 2 Mrd. € Gesamtvolumen in H1
ausgefuhrt, erhoht um bis zu 3 Mrd. for 2026, damit gesamt bis zu S Mrd. €

- DT-Anteilan TMUS von 54,3% zum 17. Juli 2026
- Fitch erhoht DT-Rating von BBB+ auf A-
- MSCI erhoht ESG-Rating von BBB auf A

1Wachstumsraten FCF AL und ber. Ergebnis je Aktie wie ausgewiesen.



Finanzkennzahlen H1 26 (organisch)

Starkes organisches Wachstum

Ber. EBITDAALH1/26 Ber. Core EBITDA Ber. EBITDA AL H1/26 nach Segmenten? Wichtige Finanzkennzahlen H1/26
Wachstum ggu. Vorjahr, organisch ~ 11,8% (US-GAAP) in Mio. € Wachstum ggu. Vorjahr in %, organisch
TMUS
&= 9.6% Umsatz Konzern 4,0%
-_— +1.382 Mio. €
D Service-Umsatze Konzern - 3,9%
. 2,6%
+135Mio. €
Service-Umsétze (ohne USA) 2,2%
EU
G 3,8%
+90 Mio. €
Ber. EBITDA AL Konzern 7,4%
4,7%
+8 Mio. € Ber. EBITDA AL (ohne USA) 2,9%
B ™mus D EU SYS
1 Ohne GHS, GD & Uberleitung (-370 Mio. €). EBITDA AL Konzern i. H. v. 23.342 Mio. €.




Netze
Ausbau unserer Spitzenposition

FTTH & @

Homes Passed mit Glasfaser in Mio.

25,3
21,8 :
10,7 11,7 EU
m -
H1/25 H1/26

- D: 2,5 Mio. anschlielRbare HH in LTM. Q2/26:
Marktdurchdringung Glasfaser +11% ggu. Vj. Deutsches
DT-Festnetz Nr. 1 im ,,Chip“-Internettest.

- EU: FTTH-Nutzung bei 37%. 45% der Haushalte anschlieRbar.

- T-Mobile: Glasfaserabdeckung dank zweier =
weiterer JVslausgebaut (> 1,8 Mio. Haushalte Ende 2026) —

5G-Abdeckung
% d. Bevolk.

D EU

Q9 99
B ' m

H1/25 H1/26 H1/25 H1/26

- D: DT Sieger im ,,Connect“-Hotlinetest Mobilfunk in D & A fur
besten Kundenservice. Mobilfunknetz Nr. 1 in 11/11 Kategorien
im Ookla-Test.

- EU: A, CZ, GR und SLK erhalten OpenSignal-Award als
netzfuhrende Mobilfunkanbieter.

- USA: T-Mobile mit Spitzenplatz in Netztests von Ookla,
Opensignal und P3.

Ly

1 Die Oak-Hill-Transaktion soll im H1/2027 abgeschlossen sein, der Deal mit Wren House voraussichtlich im H2/2026.




Kl und Digitalisierung
Noch schnellere Digitalisierung dank KI

Digital & @ K

- Anzahl aktiver App-Nutzer:
>16,7 Mio. Nutzer (5,0 Mio. D und G&A Vertrieb & Service
11,7 Mio. EV) Konzerninterne KI- EU: KI-gestiitzte Lésung zur IT: Kl treibt Zyklus der Kundeninteraktion (D):

- Magenta Moments?!: Nutzung: 83% der DT- Energieeinsparung in mehreren Softwareentwicklung und H1/26: 2,1 Mio. Anrufe durch KI-
Monatlich aktive Nutzer Mitarbeiter nutzen jetzt Landesgesellschaften IT-Delivery weiter voran: IT gestltzten Bot vermieden. ,,Chip*
~5.7 Mio regelmalig Kl-Tools. flachendeckend eingefiihrt. mit mehr zeichnet ,Frag Magenta“ als
OneTV: 8.1 Mio. Kund Kl-Datenbot ,askT“ mit Glasfaserausbau: Kl-gestitzte PLOJektz?SChlusss n (+27%:j _?_elStf " Chatt?lcz ttglnes biet |

= Unelvio, 0. Runden Uber 8 Mio. Chats seit Qualitatsprifung bei 100% der 2bﬁgfgm(§rsaedn§n pics) un clekommunikationsanbieters aus:

Einflhrung und jetzt flr Scans, jetzt mit Echtzeit- ) _
& Mitarbeiter in ganz Feedback flir Baubegleiter. :rogrammfpd;tes (Merge— fBZB (El':]) (ane-Pokrtal llln26 T(TtCos

Digital & KI (TMUS) —— Europa verfiigbar. equests, +36%) ggi. reigeschaltet; aktuell 20 KI-

4 H1/25 Anwendungsfalle mit AgentForce

- T-Mobile Mitgliedermonat im Juni live in 6 Landesgesellschaften
(anlasslich 10 Jahre T-Life App) m
fuhrte zu 30 Mio. monatlich - Kl-fahige Business Cloud fiir EU in GR und CZ eingefiihrt — Skalierung auf Industrial Al Cloud
aktiven Nutzern zum Ende Q2. . - DT bietet Mittelstandlern n8n-Lizenzen mit Unterstiitzung bei Implementierung und

Schulungen; Unternehmen erhalten direkten Zugang zum Einsatz von Kl-Agenten
- T-Systems und SupplyOn mit strategischer Partnerschaft zur Kl-Integration in industriellen
Lieferketten

1 Nur Kundentreueprogramm.



Kundenwachstum
Starke Performance halt weiter an

Netto-Neuzuginge Mobilfunk =
in Tsd. =

USA (Postpaid-Konten)?!

523 494
H1/25 H1/26
Ohne USA . @
(Vertragskunden)? 791 734

H1/25 H1/26

Netto-Neuzuginge Festnetz?

in Tsd.
Breitband
106 87
H1/25 H1/26
TV
Zusatzlich ~156 Tsd.
Netto-Neuzugange bei
OTTin DE
99
74 l
H1/25 H1/26

1 Enthalt ebenfalls Festnetz-Konten. 2 DE + EU. D: nur unter eigener Marke. 3D+ EU.




Gesellschaft und Umwelt
Wichtige ESG-Entwicklungen in Q2

Gesellschaftliche Agenda s .
Kundenzufriedenheit!:2 ﬂ%
Tri*M

80,1 81,3

2024 2025

Mitarbeiterzufriedenheit®-3
in %
77 77

2024 2025

Umwelt
- Energieverbrauch in H1 ohne USA -4% ggu. V.

- Wiedereinfiihrung der Mobilgerate-Sammelplattform mit
neuem Partner zur Starkung der Kreislaufwirtschaft

Gesellschaft

- TMUS: Netzresilienz gegentber klimabedingten
Extremwetterereignissen gestarkt

Governance

- MSCl erhdht ESG-Rating von BBB auf A

- CR-Berichte 2025 fiir DT und TMUS veroffentlicht
- NetFed Award / #1 fiir CR-Website der DT

« Deutsche Telekom und Palo Alto Networks flihren
datensouveranen Managed Service flir Cybersicherheit ein

Umweltschutzagenda

Energieverbrauch
in Mio. MWh

11,9 12,0

USA 7,4

Konzern
ohne USA

2024 2025

CO,e-Emissionen (Scope 1+2)

kt
253 240
USA 70
Konzern
ohne USA

2024 2025

o

1DTohne USA. 2 Auf vergleichbarer Basis. 3 Engagement-Score.




Guidance 2026
Prognose fur FCF AL angehoben

Ber. EBITDA AL T™MUS [l DT ohne USA FCFAL T™MUS [l DT ohne USA
in Mrd. € inMrd. €
44,7 ~47,4 ~47,5 ~+6% 19,3 ~19,8 >19,8 ~20,0 ~+3%
29,7 ~32,0 ~32,1 16,0 ~16,2 ~16,3 ~16,5
El B Bl s _ECE  EEE G
GJ 2025 Urspriingliche Prognose- GJ 2025 Urspriingliche Prognose-  Neue Prognose
pro forma Prognose 2026 Update Q1/26 pro forma Prognose 2026 Update Q1/26
Ber. Ergebnis je Aktie Einmaleffekte [l Nachhaltig Wechselkurs
in€

2,00 ~2,20

~+10%

GJ 2025  Prognose 2026

- Prognose basiert auf einem Wechselkurs von 1,13 US-$

TMUS

- Prognose 2026 von TMUS basiert auf Mittelwert der neuen Prognose
nach US-GAAP fiir den FCFi. H.v. 18,6 Mrd. US-$

- Mittelwert der neuen Prognose liegt 0,2 Mrd. US-$ hoher

- Prognose beinhaltet einen Effekt von rund -1 Mrd. US-$ aus der
EBITDA-Uberleitung von US-GAAP nach IFRS

11m FCF AL von DT ohne USA wurde von Riickfliisseni. H. v. 0,1 Mrd. € aus Funkturm-Transaktion ausgegangen und es sind keine von TMUS gezahlten Dividenden und damit verbundene Steuern enthalten.
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Ergebnisse Q2/2026

Bericht Segmente und
Finanzkennzahlen



T-Mobile US &
Branchenfuhrendes finanzielles Wachstum _—

Umsétze (IFRS) Profitiert von Ber. EBITDA AL (IFRS)? Profitiert von
in Mrd. US-$ UScellular-Erwerb und in Mrd. US-$ UScellular-Erwerb und
Glasfaser-JVs Glasfaser-JVs
21,1 22,8 83 93
Sonstige Umsétze 3,6
Service-Umsatze
Q2/25 Q2/26 Q2/25 Q2/26
Service-Umsatze (US-GAAP) Service-Umsitze im Ber. Core EBITDA (US-GAAP)
in % ggu. Vorjahr Postpaid-Bereich in % ggu. Vorjahr
+12,6% ggii. Vj. +11,9% 11,7%
o +11,3%
+9.1% +10,5% 8,9% +6,4% e 4o +6,8%
0 l i
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26

1 Fiir die IFRS-Uberleitung siehe Anlage.



T-Mobile US

Weiterhin starker Zuwachs bei Konten und ARPA

®

Netto-Neuzugange

Postpaid-ARPA

Postpaid-Konten US-$
in Tsd. 206
318 -
261 150 149 150 152 153
: l

Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
Postpaid-Konten (insgesamt) Anstieg von UScellular- Wechslerrate bei Anstieg ggii. Vj. durch mehr
in Tsd. und Metronet-Erwerben Postpaid-Konten reine BB-Konten

beeinflusst in%
31502 33.979 34.240 34.439 34.700 0.92% 0.97% 1,04% 1,04% 0.99%
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26




Deutschland

Umsatz und ber. EBITDA AL im Plan

Umsatz (ausgewiesen)
in Mio. €

6.286 6.507

Q2/25 Q2/26

Positiver Einfluss
durch FIFA-WM

Ber. EBITDA AL (ausgewiesen)

in Mio. € @

2.605 2.672

Q2/25 Q2/26

Umsatzwachstum (organisch)

in % ggu. Vorjahr

3,7%
2,8%
E l
-1,3% 1.8%
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26

Wachstum ber. EBITDA AL (organisch)
in % ggu. Vorjahr

2,5% 2,5%
2,0%

0,1%

Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

2,7%

Q2/26
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Deutschland .
Wachstum der Service-Umsatze in Mobilfunk und Festnetz

Wachstum Service-Umsatz Mobilfunk (organisch)
in % ggu. Vorjahr
2,5% 2,4%
2,0% 1.8% 2,1%
Wachstum Service-Umsatz (organisch) insgesamt?
in % ggu. Vorjahr
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
1,5% 1,6%
1,1% 1,1%
Wachstum Service-Umsatz Festnetz Positiver Einfluss durch 0,4%
(organisch)1 IT-Projektgeschaft
in % ggu. Vorjahr 1.19% 1,3% Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
0,8% ’ 0,7%
-0,3%
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26

1Da Erlése aus Voice Transit zum Q1/2026 nicht mehr zu den Service-Umsétzen (Service-Umsatze Festnetz) gerechnet werden, wurden die historischen Zahlen und Wachstumsraten berichtigt.
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Deutschland &
Festnetz: Umsatzentwicklung bei Breitband verbessert sich

Umsatzwachstum Breitband (organisch) Breitband-ARPA (B2C)
in % ggu. Vorjahr +2,8% ggl. V.
2,7%
2,1% 0
1,6% 1,6% 1%
Service-Umsétze Festnetz (ausgewiesen)? Breitband
in Mio. € Wholesale-Anschliisse
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Bl Sonstige
3.869 3.909
B _ 1.910 1.945  +1,8%
Umsatz Wholesale-Anschliisse (organisch) Auslaufen von 508 514 -2,6%
in % ggui. Vorjahr Preiserhdhungen M+1,3%
Q2/25 Q2/26
1,7%
0,5% 0,3%
-2,6%
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26

1Da Erlése aus Voice Transit zum Q1/2026 nicht mehr zu den Service-Umsétzen (Service-Umsatze Festnetz) gerechnet werden, wurden die historischen Zahlen und Wachstumsraten berichtigt.
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Deutschland

Kennzahlen Festnetz: FTTH und TV wachsen stark

FTTH-Netto-Neuzugange und Marktdurchdringung

Endkunden mit =100 MBit/s-Tarif

in Tsd. und % der Kundenbasis 17.1% 17,5% % der Kundenbasis 589
9 16,4% _
15,8% 16,1% A% ——
- 155 164 148 161 |
l T
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
Netto-Neuzugange Breitband Netto-Neuzugidnge TV oTT M Triple Play
in Tsd. (inkl. OTT-Neuzugénge) Z2gl. ~ 1 Mio. OTT-Netto-
in Tsd. Neuzugange ohne Vertragslaufzeit
5 im H1/26
5 i . e 116 118 o1
48 94 90 66
-20 -20 36
-25 e Py O =fls  mpiEm 0 O Pess
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
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Deutschland

Mobilfunk mit anhaltend positiver Dynamik

Netto-Neuzuginge eigene Vertragskunden?

in Tsd.
314 280
: i i

Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
Abwanderung? Datenverbrauch?
in % GB pro Monat

+38% ggii. Vj,
23,7
0,8% 0.9% 17,2
Q2/25 Q2/26 Q2/25 Q2/26

Service-Umsatze Mobilfunk (ausgewiesen)

in Mio. € @

1.725 1.766

Q2/25 Q2/26

1 Eigene Endkunden ohne Multi-Brand, loT-Privatkunden und Schnellstarter. 2 Der eigenen Privatkunden mit Vertrag.
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Europa

Organisches Ergebniswachstum im 34. Quartal in Folge

Umsatz (ausgewiesen) Einfliisse aus Rumanien-
in Mio. € Entkonsolidierung und
rucklaufigen WS-
3.116 3.164 Transitumsatzen

(Service-Umsétze org.
+4,1%)

Q2/25 Q2/26

Ber. EBITDA AL (ausgewiesen) Positiver Einfluss
in Mio. € durch starken
ungarischen Forint

Q2/25 Q2/26

Umsatzwachstum (organisch)
Wachstum ggu. Vorjahrin %
3,5%

2,1% 2,2% 2,1%
1,0%

Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26

Wachstum ber. EBITDA AL (organisch)
Wachstum ggu. Vorjahrin %

6,3%
4,6% °
3,8% 3.5% 4,1%
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
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Europa
Starke Performance halt weiter an

Netto-Neuzugange Mobilfunk-Vertragskunden Netto-Neuzugange Breitband
in Tsd. in Tsd.
209 236
189 27
129 127 l 05 57 54 56
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
Netto-Neuzugange FMC Netto-Neuzugange TV
in Tsd. in Tsd.
197
156
143 123 107 50
38 30
N
Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
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Systemgeschaft

Solides Wachstum bei Umsatz und Profitabilitat

Auftragseingang letzte 12 Monate (LTM)

in Mrd. €
44 4.1
Q2/25 Q2/26

Umsatz (ausgewiesen)

in Mio. €
1.013 1.077
Q2/25 Q2/26

Ber. EBITDA AL (ausgewiesen)

96 99
Q2/25 Q2/26

- Starke Dynamik in digitaler Souveranitat

- Bereiche Public und Defense zeigen
erhebliches Wachstum

- Rucklaufiger Auftragseingang durch Phasing
bedingt, nach wie vor Wachstum im GJ
erwartet

- Gutim Plan hinsichtlich der Ziele des
Kapitalmarkttags

Umsatzwachstum (organisch)
Wachstum ggu. Vorjahrin %

3.9% .
300 o0

2,1%

5,7%

Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

Q2/26

Wachstum ber. EBITDA AL (organisch)
Wachstum ggu. Vorjahrin %

22,8%
8 21,6%

82% —— —
5,3%

- l

Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26 Q2/26
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Finanzkennzahlen Q2/2026 (ausgewiesen)

Kennzahlen wachsen mehrheitlich deutlich ggu. V.

in Mio. €

Umsatz

Service-Umsatze

Ber. EBITDAAL

Ber. EBITDAAL (ohne USA)
Ber. Konzernuberschuss
Konzernuberschuss

Ber. Ergebnis je Aktie (in €)
Free Cashflow AL*

Cash Capext

Netto-Finanzverbindlichkeiten ohne

Leasing (AL)

Netto-Finanzverbindlichkeiten

einschl. Leasing (IFRS 16)

1 Free Cashflow AL vor Dividendenausschiittungen und Spektruminvestitionen. Cash Capex vor Spektruminvestitionen. Spektrum: Q2/25: 854 Mio. €, Q2/26: 426 Mio. €, H1/25: 992 Mio. €, H1/26: 549 Mio. €.

Q2 H1

2025 2026  Veranderung 2025 2026  Veranderung
28.671 29.933 +4,4% 58.427 59.804 +2,4%
24.237 25.406 +4,8% 49.067 50.445 +2,8%
10.999 11.821 +7,5% 22.297 23.342 +4,7%
3.701 3.852 +4,1% 7.375 7.635 +3,5%
2.504 2.784 +11,1% 4.947 5.385 +8,8%
2.615 2.450 -6,3% 5.460 4.493 -17,7%
0,51 0,58 +12,7% 1,01 1,12 +10,3%
4.878 5.027 +3,1% 10.528 10.714 +1,8%
3.870 4.004 +3,5% 8.213 7.812 -4,9%
92,982 104.352 +12,2% 92.982  104.352 +12,2%
126.535 138.387 +9,4% 126.535  138.387 +9,4%

Organische Wachstumsrate
4,0%

Organische Wachstumsrate
3,9%

Organische Wachstumsrate
7,4%

Durch héhere Aufwendungen
fr Restrukturierungs- und
Integrationsmalinahmen
gepragt. Zudem hatte H1/25
von Buchgewinnen bei GD
Towers und GF+ profitiert.
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FCF AL und ber. Konzerniiberschuss

Starkes Ergebniswachstum

Free Cashflow AL!
in Mio. €

7777777777 126 135 65 5.027
Durch héhere Auszahlungen
fur Restrukturierung bei
TMUS beeinflusst
Q2/25 Cashflowaus Leasing-  Capex(ohne  Sonstige Q2/26
Geschéafts-  zahlungen  Spektrum)?
tatigkeit
(netto)

Ber. Konzerniiberschuss
in Mio. €

Bereinigtes Ergebnis
je Aktie von 0,58 €,
+12,7% Wachstum

Ga1a%> l
””””” -148
. 2.784
220 38
Q2/25 Ber.EBITDA Ab- Finanz- Steuern Andere Q2/26
schreibungen ergebnis Gesellschafter

1 Free Cashflow und FCF AL vor Dividendenausschiittungen und Spektruminvestitionen. 2 Spektrum: Q2/25: 854 Mio. €, Q2/26: 426 Mio. €, H1/25: 992 Mio. €, H1/26: 549 Mio. €.
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Netto-Finanzverbindlichkeiten
Verschuldungsgrad deutlich im Zielkorridor

Netto-Finanzverbindlichkeiten ohne Leasing (AL)
in Mrd. €

(+49) }
104,4
1,6
777777777777 0SS
777777777777 2,0
5,4
04 —
Q1/26 FCFAL Spektrum Dividenden Aktien- Aktien- Wechselkurs- Q2/26
rickkauf rickkauf und sonstige
TMUS DT Effekte

Verschuldungsquote
X

Einschl. Leasing
- Ohne Leasing

2,78
2,68

2,30

11

2024 2025 Q2/26
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Ergebnisse Q2/2026
Die wichtigsten Ergebnisse



Kernbotschaften H1/2026

Verlassliches und resilientes Wachstum

- Verlassliches und resilientes finanzielles Wachstum

- Im Plan hinsichtlich der Ziele 2026 und der CMD-Ziele
2023-27

- Ausbau der Netzfuhrerschaft auf beiden Seiten des
Atlantiks

- Prognoseerhohung in den USA

- Deutliche Fortschritte dank Kl-gestutzter Digitalisierung;
im Plan hinsichtlich der Effizienzziele

- Kapitalallokation mit Fokus auf Wertsteigerung flr

Aktionare. 1 Mrd. € DT Aktienriickkauf in H!/26 umgesetzt.

2026 Aktienrtckkauf Umfang erhoht auf bis zu S Mrd. €.
Ges. Aktionarsvergutung fur 2026 von bis zu 10 Mrd. €
(inkl. Dividende)

- Verschuldungsgrad komfortabel im Zielkorridor. Alle drei
Ratingagenturen bewerten DT aktuell mit A-

12026e gemaR Guidance GJ 2026 2027e gemal CMD-Guidance. Jeweils auf organischer Basis.

Ber. Ergebnis je Aktie
in€

1,90
1,60

2,00

2,20

2023 2024

2025

2026¢et

2027¢?
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