DEUTSCHE TELEKOM

ERGEBNISSE Q172017




DISCLAIMER

Diese Prasentation enthalt zukunftsbezogene Aussagen, welche die gegenwartigen Ansichten des Managements der Deutschen Telekom hinsichtlich zukinftiger Ereignisse
widerspiegeln. Diese zukunftsbezogenen Aussagen beinhalten Aussagen zu der erwarteten Entwicklung von Umsatzen, Ertradgen, Betriebsergebnis, Abschreibungen, Cashflow und
personalbezogenen Mafinahmen. Daher sollte ihnen nicht zu viel Gewicht beigemessen werden. Zukunftsbezogene Aussagen unterliegen Risiken und Unsicherheitsfaktoren, von
denen die meisten schwierig einzuschatzen sind und die generell auf3erhalb der Kontrolle der Deutschen Telekom liegen. Zu den Faktoren, die unsere Fahigkeit zur Umsetzung unserer
Ziele beeintrachtigen konnten, gehdren auch der Fortschritt, den wir im Rahmen unserer personalbezogenen Restrukturierungsmafinahmen und anderer Mafinahmen zur
Kostenreduzierung erzielen, sowie die Auswirkungen anderer bedeutender strategischer, personeller und geschéftlicher Initiativen, so z. B. der Erwerb und die Verauf3erung von
Gesellschaften und Unternehmenszusammenschliisse und unsere Initiativen zur Netzmodernisierung und zum Netzausbau. Weitere mogliche Faktoren, welche die Kosten-und
Erlésentwicklung wesentlich beeintrachtigen kdnnen, sind ein Wettbewerb, der schérfer ist als erwartet, Verdnderungen bei den Technologien, Rechtsstreitigkeiten und regulatorische
Entwicklungen. Des Weiteren kdnnen ein konjunktureller Abschwung in unseren Markten sowie Veranderungen bei den Zinssatzen und Wechselkursen ebenfalls einen Einfluss auf
unsere Geschaftsentwicklung und die Verfligbarkeit von Kapital zu vorteilhaften Bedingungen haben. Verdnderungen unserer Erwartungen hinsichtlich kiinftiger Cashflows kénnen
Wertminderungen fiir zu urspriinglichen Anschaffungskosten bewerteten Vermdgenswerten zur Folge haben, was unsere Ergebnisse auf Konzern- und operativer Segmentebene
wesentlich beeinflussen kdnnte. Sollten diese oder andere Risiken und Unsicherheitsfaktoren eintreten, oder sollten sich die den Aussagen zugrunde liegenden Annahmen als unrichtig
herausstellen, so kdnnten unsere tatsachlichen Ergebnisse wesentlich von denjenigen abweichen, die in zukunftsbezogenen Aussagen ausgedrlckt oder impliziert werden. Wir kdnnen
nicht garantieren, dass unsere Schatzungen oder Erwartungen tatséachlich erreicht werden. Wir lehnen - unbeschadet bestehender kapitalmarktrechtlicher Verpflichtungen - jede
Verantwortung fir eine Aktualisierung der zukunftsbezogenen Aussagen durch Berlicksichtigung neuer Informationen oder zuklnftiger Ereignisse oder anderer Dinge ab.

Zusatzlich zu den nach IFRS erstellten Kennzahlen legt die Deutsche Telekom auch andere Kennzahlen vor, u. a. EBITDA, EBITDA-Marge, bereinigtes EBITDA, bereinigte EBITDA-
Marge, bereinigtes EBIT, bereinigter Konzerniiberschuss, Free Cashflow sowie Brutto- und Netto-Finanzverbindlichkeiten, die nicht Bestandteil der Rechnungslegungsvorschriften sind.
Sie sind als Ergénzung, jedoch nicht als Ersatz fir die nach IFRS erstellten Angaben zu sehen. Diese Kennzahlen, die nicht Bestandteil der Rechnungslegungsvorschriften sind,
unterliegen weder den IFRS noch anderen allgemein geltenden Rechnungslegungsvorschriften. Andere Unternehmen legen diesen Begriffen unter Umstanden andere Definitionen
zugrunde.
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BERICHT Q1/17




HIGHLIGHTS Q1/2017:

Investitionen und Innovationen (Q1/17)

Kunden (Q1/17)

NVESTITIONEN, KUNDEN UND ERGEBNISSE

Finanzergebnisse (Q1/17)

= Hervorragendes Ergebnis bei der US-Auktion .
fir Low-Band-Spektrum; landesweit 31 MHz

= Start von LTE auf 900 MHz in Deutschland

= Programm fiir Glasfaseranschlussin 100
Gewerbegebieten in Deutschland angekiindigt

= Steigerung Cash Capex um 15% auf 3,2 Mrd. €

ERLEBEN, WAS VERBINDET.

Nachfrage nach Glasfaser in Deutschland setzt sich = Robustes Wachstum fortgesetzt

unvermindert fort = Umsatz im Vorjahresvergleich um 5,8%
gesteigert
= Ber. EBITDA wéchst um 7,5% ggu. V)
= FCF steigt um 49,4% ggi. VJ
= Netto-Finanzverbindlichkeiten/ber. EBITDA bei 2,3x

= Guidance bestatigt

= 7,6 Mio. deutsche Haushalte mit
Glasfaseranschluss (+51% ggu. VJ)

= Neuer Rekord: 775 Tsd. Nettoneuzugange
Weiteres Quartal mit robustem Wachstum in USA

= 1,1 Mio. Nettoneuzugange
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KUNDEN: STARKE DYNAMIK. REKORDZUWACHSE BEI
GLASFASERKUNDEN

MagentaEINS (Deutschland + EU)’ Mobilfunk USA
Mio. @ Mio.
‘ 4,9
3,1 .
Q1/16 Q1/17 Q1/16 Q1/17
Glasfaser in Deutschland Cloud-Umsatze
Mio. @ Mrd. €
| 7.6 0,4 0,4
Q1/16 Q1/17 Q1/16 Q1/17

1) FMC-Einheiten kénnen auflerhalb Deutschlands auch unter anderen Markennamen erscheinen
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INNOVATIONEN: KUNDENERLEBNIS IM FOKUS

Hybrid-Anschluss'

Innovation/Netz

Service-App

Kunden

320 Tsd.

200 Tsd. .

Q1/16 Q1/17

Smart Home?

Kunden @
157 Tsd.
68 Tsd. .

Q1/16 Q1/17

StreamOn in
Deutschland gestartet

Narrowband-loT in
Deutschland und den
Niederlanden eingeflihrt

StartTV in Deutschland
gestartet

Smart-City-
Kooperation
angekindigt

1) +5 € je Kunde/Monat ~ 2) +10 € je Kunde/Monat ~ 3) +8 € je Kunde/Monat

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET.

Transaktionen @

349 Tsd.
229 Tsd.

Q1/16 Q1/17

IT-Support?

Kunden

591 Tsd. 635 Tsd.

anm

Q1/16 Q1/17



FINANZKENNZAHLEN UND GUIDANCE 2017: GUIDANCE BESTATIGT

Mrd. € Umsatz Ber. EBITDA FCF
CAGR 2014 - 2018 +1 -2% +2 - 4% ~+10%
Guidance 2017 ($/€: 1,11) Anstieg ca. 22,2 Mrd.2 ca. 5,5 Mrd.
Performance Q1/2017 +5,8% +7,5% +49,4%

1) CAGR 2014 - 2018 geméaft Guidance vom KMT 2015 2) Davon 0,8 bis 0,9 Mrd. US$ aus Vermietung Endgeréte und ,Data Stash”
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BERICHT Q1/17




Q1/2017: DIE WICHTIGSTEN KENNZAHLEN

Mio. €

Umsatz
Ber. EBITDA

Ber. Konzerniiberschuss

Konzerniberschuss
Ber. Ergebnis je Aktie (€)
Ergebnis je Aktie (€)

Free Cashflow'

Cash Capex?

Netto-Finanzverbindlichkeiten

Q1

2016 2017 Veranderung 2015 2016  Veranderung
17.630 18.646 +5,8% 69.228 73.095 +5,6%
5.163 5.550 +7,9% 19.908 21.420 +7,6%
1.047 939 -10,3% 4113 4,114 0,0%
3.125 47 -16,1% 3.254 2.675 -17,8%
0,23 0,20 -13,0% 0,90 0,89 -1,1%
0,68 0,16 -716,5% 0,71 0,98 -18,3%
822 1.228 +49,4% 4.546 4,939 +8,6%
2.831 3.245 +14,6% 10.818 10.958 +1,3%
47.603 49.963 +5,0% 47.570 49.959 +5,0%

1) Free Cashflow vor Ausschittung und Investitionen in Spektrum

ERLEBEN, WAS VERBINDET.

2) Ohne Spektrum: Q1/16: 1.065 Mio. €; Q1/17: 35 Mio. €; GJ 15: 3.795 Mio. €; GJ 16: 2.682 Mio. €




DEUTSCHLAND: BEREINIGTES EBITDA WACHST

Umsatz (ausgewiesen)

Ber. EBITDA und Marge (in %)

Mio. € I Festnetz Endkunden' [ Mobilfunk-Services B Sonst.
Wholesale-Services [ Mobilfunk-Endgerate u. Sonst.

(+0,2%)

5. 385 5338 5485 9965 5 397

-0,8%

I ﬁ N H #
+0,0%

| 1667 0.8%
+15,4%
176 IR 15cGR 203 -0,5%

Q1/16  Q2/16 Q3/16 Q4/16  Qi/17

1) Kerngeschéft Festnetz

ERLEBEN, WAS VERBINDET.

Mio. € 38,1 38,9 38,2 36,2 38,4
TR
| ED )
2.052 2078 2095 2013 2.070
A B B N B =
Q1/16 Q2/16 Q3/16  Q4/16  Q1/17
Ber. OPEX
Mio. €
@5%) ¢
3. 41 9 3342 3.448 3.630 3.402

ANEE

Q1/16  Q2/16 Q3/16 Q4/16

Qi/17
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DEUTSCHLAND: SERVICE-UMSATZE INSGESAMT STABIL

Service-Umsatze Mobilfunk Service-Umsétze Festnetz' Service-Umsétze gesamt!

Q1/16 -1,7% -0,5% -0,9%

Q2/16 -0,8% 0,4%? 0,0%?

Q3/16 0,2% -1,49%3 -0,8%?

Q4/16 0,3%

Q1/17 -0,8% -0,6% -0,7%

1) Service-Umsitze gesamt = Summe der Service-Umsétze Festnetz und Mobilfunk. Wir definieren Service-Umsétze Festnetz als Festnetz-Umsatze Kerngeschéft abzliglich Festnetz-Umsatze aus Hardware zuzlglich Festnetz-Umsétze aus Vorleistungen. Ab Q2/16
werden CPE-Mietumsétze als Service-Umsatze Festnetz und damit auch als Teil der Service-Umsatze gesamt klassifiziert. Ohne diese Neuklassifizierung wiirde sich die Wachstumsrate fir Service-Umsétze Festnetzin Q1/17 auf -0,9% belaufen, wahrend die
Wachstumsrate der Service-Umsatze gesamt in Q1/17 bei -0,9% liegen wiirde. Alte Wachstumsraten wurden nicht neu ausgewiesen. 2) Umsatz Q2/16 enthélt negativen Sondereinfluss aus Vergleichsvereinbarung. Bereinigte Wachstumsrate bei +0,7% flr Service-
Umsétze Festnetz gemaB Definitionin Q2/16 (siehe 1) bzw. bei +0,2% flr Service-Umsatze gesamt gemaf Definition Q2/16 (siehe 1).  3) Umsatz Q3/15 enthélt positiven Einmaleffekt im Bereich Wholesale. Bereinigt um diesen Effekt Iagen die Service-Umsatze
Festnetz bei -0,6% und die Service-Umsétze gesamt in Q3/16 bei -0,3%.
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DEUTSCHLAND MOBILFUNK: STETIGE WACHSTUMSDYNAMIK

Service-Umsétze im deutschen Mobilfunk-Markt' Nettoneuzuginge Vertragskunden?

Mio. € B Telefonica [l Vodafone [ Telekom  Tsd. 609 I Dienstanbieter/
514 MVNOs

464 Il Unter eigener Marke

231 156
4400 4525 o 4532 B mr
145 )

QI/16 Q216 Q3/16  Q4/16  Q1/17°7

-3,3%
Smartphone-Durchdringung®  LTE-Kunden*
% Mio. @
9,6
0.8% 82 85 7,3
Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17 Q1/16  Q1/17 Q1/16  Q1/17

1) Schatzung der Geschaftsfiihrung  2) Addition der Werte méglicherweise abweichend wegen Rundung  3) Bei eigenen Retail-Kunden  4) Eigene Kunden mit LTE-Endgerét und Tarif mit LTE ~ 5) Nettoneuzugange Vertragskunden unter eigener Marke von
Abschaltungen beeinflusst (Riickgang um 41 Tsd.)

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET. 12



DEUTSCHLAND: FORTSCHRITTE BEI KONVERGENZ

Mobilfunk-Vertragskunden in MagentaEINS Paketen’ Durchschn. Datennutzung Privatkunden?®
Ml Q1/16 MB  Zuwachs |359% | |61% | [81% | |87% | (82%
¥ n O
IOk ggu. VJin% 1900 { 944

250/ 1.000

Q1/16  Q2/16 Q3/16 Q4/16  Q1/17

Haushalte in MagentaEINS Paketen? Durchschn. Zunahme LTE-Nutzung?®
Il Q1/16 MB ,w
@ Bl Q1/17
Q2% 1.679

o14

Nicht-LTE LTE-
Endgerate

1) In % eigener B2C-Vertragskunden  2) In % der B2C-Breitband-Anschliisse  3) Pro Monat eigener T-B2C-Vertragskunden und -Tarife

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET.



FESTNETZ DEUTSCHLAND: 50% WACHSTUM BEI GLASFASER

Breitbandmarkt Deutschland! Entertain Kunden
Mio.[+62 Tsd | [+64 Tsd.| [+65 Tsd.) 1+87 Tsd.| [+67 Tsd. Kabel Tsd. +53 +41 +41 +61 +76
31,3 31,7 31,9 32,2 32,6 B TK-Wettbewerber 2736 2777 2.818 2879 2.955
6,8 7.0 7.1 73 7.4 bl
1.9 12,0 12,0 (] Nettozuwachs DT
12,8 12,8 12,9
Q1/16  Q2/16 Q3/16  Q4/16  Q1/17 Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17
Anschlussverluste Glasfaser-Kunden?
Tsd. I Telekom LTE Tsd. +660 | |+578] |+526] |+674 B Retail
Q1/16  Q2/16 Q3/16  Q4/16  Q1/17 Breitband B Wholesale

5027 5605 6.131

-11 -8 -13
134 105 101 3.286] 3577
08 87 1.741 2.028

134 122 138 Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Qi/17

2.274

1) Schatzung  2) FTTx-Anschlisse insgesamt (FTTC/VDSL, Vectoring und FTTH)

n I E EEm ERLEBEN, WAS VERBINDET. 14



DEUTSCHLAND FESTNETZ: ENTWICKLUNG BEI ENDKUNDEN IM

FESTNETZ STABILISIERT SICH

Umsatze im Festnetz mit Endkunden (Retail)

Breitband-Umsatze

Mio. € Umsétze Breitband BB Umstitze Single Play [l Sonst. Umsitze
020
| (0,8%) -
2411 2420 2394 2434 2392
1296 1.303 1306 1.310 1314 41 490
-8,5%
+0,3%

Q1/16  Q2/16 Q3/16 Q4/16  Qi/17

1) Prozentsatze berechnet auf Basis exakter Werte

ERLEBEN, WAS VERBINDET.

| CH AT
Mio. € | (H1,4%) 1 Bl 5rcitband 3P
1.296 1.303 1.306 1.310 1314 M Breitband 2P
303 308 312 317 328
993 995 994 993 986
Q1/16  Q2/16  Q3/16  Q4/16  Q1/17

Upselling-Strategie Anschliisse’

. . +43%
Mio. Anschlusse +8% I sreitband
— +20) ——v - Entertain
12,7 _C 13,0 Glasfaser
’ 27 33 ’ 30 4/
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DEUTSCHLAND: NETZTRANSFORMATION LAUFT NACH PLAN

INS - Stand LTE-Ausbau

INS - Stand Glasfaser-Ausbau?

Abdeckung in %!

91% 93%

Q1/16 Q1/17
Stand IP-Anschliisse (Retail u. Wholesale)

Abdeckung in % und 56% 66%
Mio. Haushalten _—
23,7 28,0

N

Q1/16 Q1/17
Stand IP-Anschliisse (Retail u. Wholesale)

10

6,9

Q1/15 Q1/16 Q1/17

1) Outdoor-Abdeckung  2) In % der Haushalte innerhalb der Festnetz-Abdeckung in Deutschland

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET.

in % der Anschliisse

i 57
00 43 —
40 4 29
20 -

0
Q1/15 Q1/16 Q1/17
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TMUS: WEITER BRANCHENFUHRER BEI WACHSTUM

Umsatz und Service-Umsatze Nettoneuzuginge
Mrd. US$ @LGO//O\ B Unmsitze gesamt  in Tsd.
C+11,0%) Bl Service Umsitze  \etoneuzugange gesamt 222 1.881 1.970 2101 1.142
| L }
8665 93pg 9270 19271 9675 igene: Qi/16  Q2/16  Q3/16  Q4/16  Q1/17
= Vertrag 1.041 890 969 1.197 914
= Prepaid 807 476 684 541 386
Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17 Wholesale' 373 515 317 363 158
Ber. EBITDA und Marge (in %) Eigene Kunden: Postpaid-Phone- und Prepaid-ARPU
Mrd. US$ 24—-— 26,5 26,0 16 ‘246,6 US$ (US—GAAP) - Telefoln
’ @ ’ 48 484 Prepaid
| ~— v 46,2 47 541137940295 70035 41,9 35 5
2 1 2,5 2,4 2,5 2,5 l I I I I
Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17 Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17

1) Wholesale enthalt MVNO und Machine-to-Machine (M2M). Addition der Betrdage aufgrund der Rundung ggf. abweichend.

n I E EEm ERLEBEN, WAS VERBINDET. 17



TMUS: ERFOLG BEI DEN WICHTIGSTEN TREIBERN

Wechslerrate bei eigenen Vertragskunden

Aufw. fiir Forderungsausfalle u. Verluste aus
Forderungsverkauf

%

1,47 1’33 1,18

Q1/15 Q1/16  Qt1/17

= Wechslerrate bei eigenen Telefonie-Vertragskunden auf Rekordtief

% des Gesamt-
umsatzes

20 13 19 19 20

Q1/16  Q2/16 Q3/16 Q4/16  Q1/17

= Als ,prime” eingestufte Forderungen gleichbleibend bei 53% (bereinigt um
verkaufte EIP-Forderungen)

POPs mit LTE-Abdeckung Servicekosten
Mio. % der Service-
209 265 304 31 4 31 4 Umsaétze 25 24’0 21 6
19,2
0 0=
GJ12 GJ13 GJ14 GJ15 GJ16  Q1/17 Q1/15 Q1/16 Q1/17

» Update A-Band: in Betrieb bei tiber 269 Mio. POPs in 530 Marktgebieten (Spektrum
deckt ca. 84% der US-POPs oder 272 Mio. Personen ab). Vollstandiger Ausbau flr
Ende 2017 erwartet.

ERLEBEN, WAS VERBINDET.

= MetroPCS-Synergien, zunehmende Skalenvorteile und Kostensenkungen
gleichen Netzausbaukosten mehr als aus

18



EUROPA: POSITIVE WIRTSCHAFTLICHE DYNAMIK

Nettoneuzugange Vertragskunden Nettoneuzugange BB
Tsd. Tsd.
310 69
= = 0 H ]J l
Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17 Q1/16  Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17
Nettoneuzugéange FMC Nettoneuzugange TV
Tsd. Tsd.
1 612
144 1303
. HEEm ~mnl l

Q1/16  Q2/16 03/16 Q4/16 Q1/17 Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16  Qt1/17

1) Organische Betrachtung: bereinigt um Umklassifizierungen in Osterreich und Slowakei. Veranderung der Kundenbasis betragt 167 Tsd. 2) Organische Betrachtung: bereinigt um 19 Tsd. Umklassifizierungen in Ungarn. Veranderung der Kundenbasis betragt 50
Tsd. TV-Nettoneuzugange in Q4 bereinigt um 22 Tsd. Umklassifizierungen in Ungarn. Veranderung der Kundenbasis betragt 39 Tsd. 3) Organische Betrachtung: Bereinigt um 137 Tsd. Umklassifizierungen in Griechenland. Verdnderung der Kundenbasis betragt

267 Tsd.

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET. 19



EUROPA: FINANZKENNZAHLEN LIEGEN IM PLAN

Umsatz Organische Umsatzentwicklung
Mio. € Mio. € (+0,2%) !
D |
| N l 2763 2.775 2.781

2763 2794 2900 2996 2781 o—-Wilew s l
-------- - _7 -
H B BEBR | i 3

Q1/16 Kons./ FX Trad. TK Regulie- Wachstums-  Q1/17
Q716 Q2/16 Q3/16 Q4/16 - Q1/17 Dekons. & Sonst. rung bereiche'
. . Mobilfunk
Ber. EBITDA Entwicklung organisches ber. EBITDA
Mio. € — Mio. € | @ .
| (%) l o] 905
031 988 1037 930 g9 WI0m—g— [P
1 - g&g . = | !
i I = N = = — — —
Q1/16 Kons./ FX Deckungs- Indirekte Q1/17
Q1/1 6 Q2/1 6 03/16 Q4/1 6 Q1/1 / Dekons. beitrag?  Kosteneinspa-
rungen und
Sonst.

1) Mobile Daten, Pay-TV u. Festnetz-Breitband, B2B/ICT, benachbarte Branchen (Online-Kundenservices, Energie u. A.)  2) Gesamtumsatz - direkte Kosten

m I EE N ERLEBEN, WAS VERBINDET. 20



EUROPA: WEITERE INVESTITIONEN IN NETZFUHRERSCHAFT

IP-Migration LTE-Ausbau
Anteil IP an Festnetz-Anschliissen LTE-POP-Abdeckung in 94 ﬂG
% @ Auflenbereichen e
Mio. und % o
49 ol 7%  89%
Q1/16  Qi/17 Qi/16 Q117
Kundenstamm' Glasfaser-Ausbau’

Mio. +3,2% - Glasfaser-Abdeckung Haushalte @
+3,6% B Breitband % o8
’7 +4,5% Mobile Vertragskunden 20
23,7 24,5
39 5,6 —_—— 4’1 5,8 —_—
e  aaemOOE

Q1/16 Qi/17 Qi/16  Qi/17

1) Versorgung mit = 100 Mbit/s: FTTH, FTTB, FTTC (mit Vectoring), Kabel/ED3. Breitband einschl. Wholesale-Kunden.

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET.
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SYSTEMGESCHAFT: VORJAHRESVERGLEICH DURCH

EINMALEFFEKT IN Q1/2016 BEEINFLUSST

Finanzkennzahlen T-Systems Umsatz
Mio. € Mio. €
1. 859 1.7119 1674 1.741 1. 704
i B l A
77777777 167
_________ 2 o6 Q1/16 Q2/16  Q3/16  Q4/16  Q1/17
77777777 Ber. EBIT und Marge
-105
% 5,4%
_________ Vo € o 09% 22% g 0,1%
37
e
Q1/16  Toll Collect Umsatz-  Q1/17 Q1/16  Toll Collect EBITDA-  Q1/17 —
Belgien  wachstum Belgien  Wachstum -2
ohne TC ohne TC 20
Belgien Belgien Q1/16  Q2/16  Q3/16  Q4/16  Q1/17

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET.
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GROUP DEVELOPMENT: NIEDERLANDE BESONDERS ERFOLGREICH
IN Q1

Umsatz Entwicklung Service-Umsatz Mobilfunk ggii. VJ (NL)
Mio. € 13 B N o

| @ v Towers ’

575 573 588 610 595 I Sonstige

-1,3 -0,9

B0 B B

217,34 220,34 221,35 218,36 217,37 113 114 O

Q1/16  Q2/16  Q3/16  Q4/16  Q1/17 Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16 Q1/17
Ber. EBITDA Nettoneuzugange Vertragskunden (NL)
Mio. € @ | Tsd. @

993 256 251 913 238 ‘ 71

25

1296 146/ g 196 4 11333 [124,4

Q1/16  Q2/16  Q3/16  Q4/16  Q1/17 Q1/16 Q2/16 Q3/16 Q4/16  Q1/17

m I EE N ERLEBEN, WAS VERBINDET. 23



FINANZKENNZAHLEN: FCF, NETTO-FINANZVERBINDLICHKEITEN
UND KONZERNUBERSCHUSS

Free Cashflow! Ber. Konzerniiberschuss
Mio. € @ Mio. €
| _____________ ’
g2 783 414 37
Q1/16 Operativer Capex (ohne Zinsen & Q1/17 Q1/16 Ber. Finanz- D&A Steuern Minderheiten Q1/17
Cashflow Spektrum) Sonstiges EBITDA ergebnis

Entwicklung Netto-Finanzverbindlichkeiten

Mrd. €

0,0

Q4/16 Free Cashflow'  Spektrum- Derivat- Sonst.
investition bewertung

|

1) Free Cashflow vor Ausschiittung und Investition in Spektrum (Q1/16: 1.065 Mio. €; Q4/16: 35 Mio. €)

[ I I ERLEBEN, WAS VERBINDET.
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FINANZKENNZAHLEN: BILANZKENNZAHLEN INNERHALB DES

ZIELKORRIDORS

e € 31.03.2016 30.06.2016 30.09.2016 31.12.2016 31.03.2017
Bilanzsumme 143,6 143,5 143,1 148,5 148,06
Eigenkapital 38,4 37,0 37,6 38,8 39,8
Netto-Finanzverbindlichkeiten 47,6 48,7 48,5 50,0 50,0
Netto-Finanzverbindlichkeiten/
ber. EBITDA! 2,3 2,3 2,3 2,3 2,3
Eigenkapitalquote 26,8% 25,8% 26,3% 26,2% 26,8%

Kennzahlen-Zielbereich Derzeitiges Rating
Rating: A-/BBB % Fitch: BBB+ Ausblick stabil
2 - 2,5x Netto-Finanzverbindlichkeiten/Ber. EBITDA ® Moody's: Baa1l Ausblick stabil
Eigenkapitalquote 25 - 35% ® S&P: BBB+ Ausblick stabil
Liquiditatsreserve deckt Falligkeiten der nachsten 24 Monate ab »

1) Kennzahlen firr die Zwischenquartale auf Grundlage der 4 vorangegangenen Quartale berechnet.
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UMSETZUNG UNSERER STRATEGIE

n Fihrender Telekommunikationsanbieter in Europa:
Integrierter Marktfihrer mit Gberlegenen Margen und Renditen.

Wir setzen uns vom Wettbewerb ab, indem wir unsere Kunden begeistern und konsequent in fiihrende
Zugangsnetze und unsere Transformationsprogramme investieren.

n Ziel unserer Transformation ist eine schlanke und hochst agile IP-Produktion.

n Durch diszipliniertes Kostenmanagement finanzieren wir unsere Transformation selbst.

H Wir wachsen im Hinblick auf alle relevanten finanziellen KPI (ROCE, Umsatz, EBITDA, FCF).

n Unsere Aktionare partizipieren durch steigende, dem FCF-Wachstum folgende Dividenden.
Unsere umsichtige Fremdkapitalpolitik verfolgen wir unverandert weiter.
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VIELEN DANK!




